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Moć 
 

 Sposobnost delovanja ili 
vršenja uticaja. 



 Džozef Naj (Joseph S. Nye, Jr.) je tvorac termina i 

analitičkog koncepta “meke moći” (soft power). 



 Međunarodni odnosi kao 

trodimenzionalna partija 
šaha: 

 Unipolarna vojna moć; 

 Multipolarna 
ekonomska moć; 

 Klimatske promene, 
pandemije, trgovina 
drogom, terorizam – 
haotično podeljena 
moć. 

 
 



 Sposobnost da se postignu ciljevi 
pomoću uticaja na ponašanje drugih   
ljudi ili zemalja. 

 

 Tri aspekta/lica relacione moći: 
 Nametanje promena (komandovanje, 

pretnje i nagrade); 

 Kontrolisanje ciljeva i planova 
(ograničavanje strategije); 

 Oblikovanje verovanja, percepcija i 
težnji. 



 Stanovništvo, teritorije, prirodni 
resursi, vojna sila; 

 Ekonomska snaga, politička i 
ekonomska stabilnost; 

 Nauka i tehnologija; 
 Obrazovanje, informaciona 
tehnologija i stepen razvoja. 



 

 Tvrda moć: 
komandna moć; 
vojna sila i 
ekonomska 
snaga; pretnje i 
nagrade; opipljiva 
i direktna moć. 

 

 

 



 Meka moć: moć 
privlačnosti i 
ubeđivanja; 
kultura, vrednosti, 
ideje, institucije i 
kredibilitet; 
neopipljiva i 
indirektna moć. 

 

 

  



 Meka moć je sposobnost da 
dobijemo ono što želimo pomoću 
privlačnosti i ubeđivanja, a ne 
pomoću prinude ili davanja novca. 
Ako postignemo da se drugi dive 
našim idealima i da žele ono što mi 
želimo, ne moramo da trošimo toliko 
na kazne i nagrade da bismo ih 
pokrenuli u pravcu u kome želimo.  



 

 Stanovništvo 

 Teritorija 

 Prirodni resursi 

 Vojska 

 Privreda 

 

 

 

   
 

   
 

     



 

 

 Kultura (elitna i 
popularna) 

 Političke vrednosti 

 Spoljna politika 

 
 



 Osnovne vrednosti 

 Kultura 

 Tradicija 

 Ideje i izumi 

 Nauka i tehnologija 

 Hrana 

 Brendovi 

 Sport 

 Internet 

 




