SUPERVIZOR PRODAIJE — mesto rada Novi Sad

Zaduzenja:

Uslovi:

organizaciju | kontrolu rada komercijalista na terenu

Redovno aZuriranje mapinga kupaca-prodajnih objekat

Odobravanje izmene rutinga komercijalista na terenu

Aanalizu poslovanja komercijalista

Neophodne analize prodaje na mese¢nom nivou: prodaja- naplata i troskovi.

Pracenje kvaliteta i kvantiteta isporuke robe.

Istrazivanje trziSta sa ciljem da se pronadu novi kupci proizvoda.

Istrazivanje trzista sa ciljem da se povece pordaja robe kupcima sa kojima je veé
uspostavljena saradnja

Praéenje realizacije procesa prodaje sa ciljem da se identifikuju problemi koji mogu da
ugroze postignute dogovore.

Pracenje kvaliteta naplate potraZivanja | reSavanje eventualnih nesporazuma sa kupcima.
Obuka I identifikovanje potrbe za obukom u svom timu

VS ili VSS — ekonomskog usmerenja

Radno iskustvo u prodaji od minimum 4 godine u FMCG bransi
Iskustvo u upravljanju ljudima

Dobro znanje engleskog jezika

Poznavanje rada na racunaru (MS Office)

Vozacka dozvola B kategorije

Spremnost na timski rad i prodajna orjentacija u radu

Spremnost za rad pod pritiskom i u ograni¢enim vremenskim rokovima
Posedovanje organizacionih sposobnosti

Preciznost i ta¢nost u radu



